
 
 

 

 
IL CDA DI YOLO APPROVA IL PROGETTO DI BILANCIO DI ESERCIZIO E IL BILANCIO 

CONSOLIDATO AL 31 DICEMBRE 2025 
 

Principali risultati consolidati del 2025 e confronto con il bilancio al 31 dicembre 2024 
 
• Ricavi: 13,6 milioni di euro (+39% rispetto al 2024) 
• EBITDA: negativo nell’anno per 1,1 milioni, in miglioramento in valore assoluto di 0,5 milioni 

rispetto al 2024 e in percentuale sui ricavi (-8% vs. -17% del 2024); raggiunto nel secondo 
semestre il break-even operativo (saldo positivo per euro 61.000)  

• EBITDA Adjusted margin pari a -5,8% in miglioramento rispetto a -14,4% del 2024 
• Risultato netto di Gruppo: negativo per 3,5 milioni, in miglioramento percentuale sui ricavi  

(-26% vs. -35% del 2024) 
• Posizione Finanziaria Netta (PFN): negativa per 2 milioni di euro, con disponibilità liquide per 

2,7 milioni, rispetto alla PFN positiva per 1,6 milioni di euro del 2024 
• Premi gestiti attraverso le piattaforme digitali: 25,8 milioni di euro (+112% rispetto al 2024) 
• 160 partnership distributive e tecnologiche con banche, compagnie assicurative, operatori 

dell’e-commerce e dealer automobilistici  
 
 
Milano, 27 marzo 2026 - Il Consiglio di Amministrazione di YOLO Group S.p.A. (“YOLO”), uno dei 
principali operatori italiani dell’insurtech italiano di servizi assicurativi digitali, ha approvato oggi il 
progetto di bilancio d’esercizio e il bilancio consolidato al 31 dicembre 2025, redatto secondo i 
princìpi contabili nazionali OIC. 
 
Gianluca De Cobelli, co-fondatore e CEO di YOLO Group, ha dichiarato: “I risultati del 2025 
riflettono lo sviluppo dell’attività di broker assicurativo phygital e digital, sostenuto dalle sinergie 
commerciali tra le società del gruppo. Il risultato dell’EBITDA nel secondo semestre segnala che la 
società è indirizzata verso la generazione di una redditività positiva. Confidiamo che l’evoluzione, 
prevista dal Piano Strategico 2026-2028, verso un modello di business focalizzato sull’attività di 
broker tecnologico, ci permetta di dare un ulteriore impulso alla crescita”. 
 
 
Principali risultati della gestione 
 
In un anno caratterizzato dalla crescita, in tutti i rami, della raccolta assicurativa (+8,5%), YOLO ha 
incrementato le dimensioni del business e rafforzato la competitività.  
 
Lo sviluppo del modello distributivo ibrido (fisico, digital e phygital) e la crescita della domanda 
assicurativa hanno alimentato i premi gestiti attraverso le piattaforme digitali che hanno superato 
la media di mercato raggiungendo 25,8 milioni di euro (+112% rispetto al 2024). 
 
I ricavi consolidati hanno beneficiato della tendenza di mercato raggiungendo 13,6 milioni di euro 
con un incremento del 39% rispetto al 2024. 
 



 
 

 

 
Nel dettaglio, i ricavi da commissioni d’intermediazione assicurativa si sono attestati a 9,7 milioni 
(vs. i 5,7 del 2024) e quelli da tech services a 2,1 milioni (vs. i 3,4 del 2024). I ricavi da altre fonti si 
sono collocati a 0,8 milioni (vs. 0,7 milioni del 2024). 
 
La dinamica dei ricavi è stata sostenuta dal network di partnership tecnologiche e distributive di 
YOLO che conta oggi 160 tra banche, compagnie assicurative, operatori dell’e-commerce e dealer 
automobilistici e da un portafoglio di circa cento soluzioni assicurative che rispondono alle principali 
esigenze di famiglie e imprese. 
 
Lo sviluppo del business e gli interventi finalizzati all’efficienza hanno contribuito a migliorare la 
marginalità. L’EBITDA, negativo nell’esercizio per 1,1 milioni di euro, ma in miglioramento in valore 
assoluto di 0,5 milioni rispetto al 2024 e in percentuale sui ricavi (-8% vs -17% del 2024), ha registrato 
nel secondo semestre un saldo positivo per 61.000 euro.  
 
L’EBITDA Adjusted (al netto dei costi non ricorrenti) ha registrato nell’anno un miglioramento di 0,6 
milioni (-0,8 milioni vs. -1,4 milioni del 2024). L’incidenza sui ricavi è pari al -5,8%, in miglioramento 
rispetto ai -14,4% del 2024. 
 
Il risultato netto è stato negativo per 3,5 milioni (vs. 3,3 milioni del 2024), in miglioramento 
percentuale sui ricavi (-26% vs. -35% del 2024). 
 
Il patrimonio netto al 31 dicembre 2025 è di 13,4 milioni (vs. 17,1 milioni del 2024). 
 
La Posizione Finanziaria Netta (PFN) al 31 dicembre 2025 è negativa  per 2 milioni (vs. 1,6 milioni 
positiva al 31 dicembre 2024). 
 
 
Principali avvenimenti dell’esercizio 2025 
 
Nel 2025 YOLO ha rafforzato le basi per aumentare le dimensioni del business e consolidare il ruolo 
di broker phygital e digital. 
 
In marzo è stato perfezionato il contratto (closing) per acquisire una partecipazione di maggioranza 
(51%) nel capitale di RCPolizza.it, broker digitale specializzato nell’offerta di prodotti assicurativi per 
le PMI. 
 
Il network delle partnership è stato arricchito da un accordo con Artigian Broker, partner per 
l’assicurazione di Confartigianato Imprese, per rispondere ai bisogni assicurativi di piccole e micro 
imprese artigiane, in particolare nell’assicurazione contro i rischi catastrofali. 
 
In crescita l’attività di YOLO Insurance Network (YIN), la piattaforma che permette ad agenti e broker 
d’integrare i servizi insurtech nei modelli operativi fisici.  
 
Sono proseguiti nell’esercizio gli investimenti in A.I., data analytics e tech operations che hanno 
portato, nella parte finale dell’anno, al lancio di due Agent AI: uno per i partner distributivi di YOLO 



 
 

 

(banche, compagnie assicurative, operatori del retail e dealer automobilistici) che offre ai 
consumatori finali un’esperienza di consulenza assicurativa semplice, immediata e personalizzata; 
l’altro per il potenziare l’attività di vendita e consulenza di agenti e broker.  
 
Il 15 dicembre il Consiglio di Amministrazione ha approvato il Piano Strategico 2026-2028 che riflette 
le principali tendenze evolutive del mercato assicurativo, tra le quali la crescita della distribuzione 
digitale, il progressivo consolidamento del settore e l’aumento della domanda di coperture 
assicurative legata all’emergere di nuovi bisogni di protezione.  
 
Il Piano prevede l’evoluzione da un modello di business dualistico (broker assicurativo e Tech 
Services provider) a un modello focalizzato sull’attività di broker B2B2C che integra soluzioni digitali, 
phygital ed embedded con migliori prospettive di crescita e scalabilità. Il nuovo indirizzo strategico 
mira a rafforzare il posizionamento di YOLO nei segmenti a maggiore crescita del mercato 
valorizzandone competenze tecnologiche, network di partnership e opportunità di consolidamento 
offerte dal mercato assicurativo. 
 
Per supportare l’attuazione del Piano, il Consiglio di Amministrazione ha deliberato un aumento di 
capitale in opzione per un importo massimo di euro 6.000.000 in esercizio della delega conferita 
dall’assemblea straordinaria degli azionisti il 29 aprile 2025 ai sensi dell’articolo 2443 del Codice 
Civile. 
 
Principali eventi successivi al 31 dicembre 2025 
 
In data 21 gennaio 2026 la Società ha dato avvio dell’aumento di capitale a pagamento per un 
importo massimo di circa euro 6 milioni, a supporto del Piano Strategico 2026-2028. 
Alla data odierna, l’aumento di capitale ha registrato una raccolta complessiva pari a euro 
1.736.571,25, mediante la sottoscrizione di complessive n. 2.043.025 azioni ordinarie di nuova 
emissione. Il capitale sociale complessivo sottoscritto e versato di YOLO è pari a euro 146.917, 
suddiviso in n. 14.691.688 azioni ordinarie. 
Le risorse raccolte provengono da azionisti della Società e da investitori industriali e istituzionali, 
inclusi fondi riconducibili al Fondo Nazionale Strategico Indiretto promosso dal Ministero 
dell’Economia e delle Finanze e da Cassa Depositi e Prestiti. 
In esecuzione della delega conferita dall’Assemblea straordinaria, il Consiglio di Amministrazione 
mantiene la facoltà di proseguire il collocamento delle azioni fino al termine del 31 dicembre 2026; 
in tale ambito, la Società prosegue le interlocuzioni con potenziali partner strategici, finanziari e 
industriali, anche in relazione alle opportunità di investimento connesse al Fondo Nazionale 
Strategico Indiretto. 
 
La società ha depositato presso il Registro delle Imprese il verbale di aumento e lo statuto aggiornato 
a chiusura della prima fase dell’aumento di capitale ex art. 2444 c.c. 
 
 
Prevedibile evoluzione della gestione 
 
Il mercato assicurativo resta caratterizzato da una dinamica positiva della raccolta premi. Sul fronte 
distributivo, omnicanalità e digitalizzazione continuano a essere due tra le tendenze chiave.  



 
 

 

Il posizionamento detenuto da YOLO e l’attuazione del Piano Strategico 2026-2028 (focalizzato sulla 
crescita, organica e inorganica, dell’attività di broker phygital e digital) rendono possibile un 
miglioramento dei risultati conseguiti nel 2025. 
 

*** 
 
Il Consiglio di Amministrazione ha conferito i necessari poteri al Presidente del Consiglio di 
Amministrazione per convocare l’assemblea in sede ordinaria per l’approvazione del bilancio di 
esercizio chiuso al 31 dicembre 2025 che chiude con una perdita di 3,3 milioni di euro e la proposta 
di riportare a nuovo la perdita d’esercizio.  
 
Per la documentazione a supporto dell’Assemblea si rinvia alle relazioni illustrative pubblicate sui 
punti all’ordine del giorno e disponibili sul sito internet della Società www.yolo-insurance.com, 
Sezione Governance.  
 
L’avviso di convocazione dell’Assemblea sarà pubblicato nei termini di legge sul sito internet della 
Società. Il testo integrale delle proposte di deliberazione e delle relazioni del Consiglio di 
Amministrazione relative agli argomenti all’ordine del giorno, con la relativa documentazione, sarà 
reso disponibile, secondo i termini e le modalità indicati dalla legge, presso la sede legale della 
Società, sul suo sito internet (www.yolo-insurance.com) e sul sito internet di Borsa Italiana Spa. 
 
Il comunicato stampa è disponibile nella sezione Investor/Comunicati Stampa del sito www.yolo-
insurance.com. 
 
La Relazione Finanziaria annuale al 31 dicembre 2025 sarà messa a disposizione del pubblico nella 
sede della Società e di Borsa Italiana, nonché sul sito www.yolo-insurance.com nei termini previsti. 

 
*** 

Si allegano gli schemi consolidati di Stato Patrimoniale, Conto Economico e Rendiconto Finanziario. 
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YOLO GROUP  
 
YOLO Group è una società dell’insurtech, tra le principali in Italia e 
con una presenza all’estero, con due linee d’offerta: servizi per 
abilitare la distribuzione digitale di prodotti assicurativi di 
compagnie di assicurazione, banche e retailer (p.e., utilities e 
grande distribuzione); distribuzione, attraverso accordi di 
partnership, di prodotti assicurativi realizzati in collaborazione con 
le compagnie.  
Dalla costituzione, alla fine del 2017, YOLO ha sviluppato 
numerose partnership, in Italia e all’estero, per abilitare l’offerta 
assicurativa digitale.  
Nella distribuzione diretta, YOLO ha adottato, oltre a un modello 
digitale, un modello ibrido che combina canale digitale e canali 
fisici (c.d. phygital). Nel 2022 ha lanciato Yolo Insurance Network 
(YIN), piattaforma che permette ad agenzie assicurative e broker 
di piccole dimensioni d’integrare il digitale nel modello fisico di 
gestione e distribuzione.  
YOLO è quotata dal 2022 nel segmento ordinario di Euronext 
Growth Milan. Tra i principali azionisti, oltre ai due co-fondatori 
(Gianluca De Cobelli e Simone Ranucci Brandimarte), figurano 
Generali Italia, Intesa Sanpaolo Vita, Neva SGR, Primo Capital SGR 
S.p.A., Enablia, IBL Banca, Net Insurance, Smart4Tech, Banco di 
Desio e della Brianza. Sito web: www.yolo-insurance.com  
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